"Des rendez-vous mensuels
pour vous guider dans
@BG la creation de votre entreprise.”

ARDL QUK EAVEDAREuE

Développer ma clientéle
de maniere efficace

& Connaitre ses clients : identifiez
vos cibles et leurs besoins.

& Strategies d’acquisition : attirez
et fidelisez de nouveaux clients.

& Outils et méthodes : optimisez
votre prospection et votre suivi.

& Mesurer et ajuster : suivez vos
resultats pour ameéliorer vos actions.

Cette thematique vous intéresse ?
Inscrivez-vous gratuitement !




